Maw bepaler

Ook is het belangrijk om goed voor
ogen te hebben wie jouw doelgroep
is (of doelgroepen zijn).

Op wie richt jij je met jouw product
of dienst? Voor wie bied jij een
oplossing aan? En wie kan en wil

daar ook genoeg voor betalen?

Omschrijf hiernaast jouw ideale
klant en specificeer je doelgroep
en hun behoeften zo duidelijk

mogelijk. Ken je klant!

Denk hierbij aan; geslacht, leeftijd,
gezinssamenstelling, hobbies,
interesses, koopgedrag,
particulieren of bedrijven, laag-,
midden-, of hoog segment,
regionaal of landelijk, enz.

v ter

Wie zijn jouw potenti€le klanten en
welke behoeften hebben ze?
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